
WARUM SOLLTE ICH EIN  
MICRODRONES-VERTRIEBSPARTNER 
WERDEN? 

 Menschen, Orte, Programme und Produkte



DAS SCHULUNGSTEAM

PROFESSIONELLE MITARBEITER

DER VERTRIEB 
MANAGEMENTTEAM

Microdrones hat in die Einstellung der besten 

und intelligentesten Vertriebs- und Techno-

logietalente weltweit investiert. Mit einer 

etablierten weltweiten Technologieplattform, 

einer Supportinfrastruktur und Niederlassun-

gen erstreckt sich unser Team von mehr als 

22 Vertriebsmanagementleitern über sechs 

Kontinente.

 

Diese engagierten Vertriebsprofis von Micro-

drones sind für eine Sache zuständig – Sie 

bei der erfolgreichen Implementierung und 

Erweiterung Ihres integrierten Drohnensys-

temgeschäfts zu unterstützen. 

Von Vertriebs- und technischen Schulungen 

über die Generierung von Kundenkontakten 

bis hin zum Service nach dem Verkauf und 

allem, was dazwischen liegt, ist Ihr Ver-

triebsleiter von Microdrones die zuverlässige 

Anlaufstelle. 

Erweitern Sie die Reichweite und Leistungs-

fähigkeit Ihres Teams, indem Sie in unseres 

einsteigen!

Der Betrieb eines erfolgreichen dronengestützten Vermessungsunternehmens ist ebenso eine 

Investition in Menschen, wie eine Investition in Technologie und Ausrüstung. Sie müssen si-

cherstellen, dass Ihre Mitarbeiter wissen, wie man einen Flug plant, das Fluggerät sicher fliegt, 

Daten verarbeitet und in die gewünschte Darstellungssoftware oder Anwendung exportiert. 

Das Schulungsteam bringt Sie auf den neuesten Stand und informiert Sie über Lernangebote, 

die Ihre Vermessungs-, Bau-, Landentwicklungs- oder Ingenieur-Workflows unterstützen. 

Vor Ort oder online ist das Schulungsteam von Microdrones bestens gerüstet, um Ihnen und 

Ihren Mitarbeitern zur Seite zu stehen. Sie sind sicher im Umgang mit Ihrem System, erfassen 

Daten effizient und können diese Daten in Ihre bevorzugte Anwendungssoftware importieren. 

Haben Sie eine Frage? Eine Herausfor-

derung? Ein dringendes Vorhaben, das 

menschlichen Einfallsreichtum und Erfah-

rung erfordert? 

Unser Customer Support Team wird zu 

einer Ergänzung Ihrer eigenen Mitarbeiter 

und hilft Ihnen, sicherzustellen, dass Sie 

bei jedem Projekt im Außen- und Innen-

dienst erfolgreich sind. 

Wenn Sie Hilfe bei Service, Reparatur, 

Garantie oder im Feldeinsatz auftretenden 

Anforderungen benötigen, kümmert sich 

das Customer Support Team von Micro-

drones umgehend um Ihr Problem. Unsere 

Supportabläufe sind darauf ausgelegt, 

Ausfallzeiten zu minimieren, so dass Sie 

mit Ihrem System mehr Zeit im Feld und 

im Büro verbringen können und Geld 

verdienen. 

DAS 
CUSTOMER 
SUPPORT TEAM

INTELLIGENTE STANDORTE  
FÜR SIE.
 

Microdrones hat strategisch eine globale 

Präsenz aufgebaut, um Produkte effizient 

zu vertreiben und Ihnen gleichzeitig die 

Unterstützung zu bieten, die Sie in Ihrem 

Markt benötigen. Die Welt ist groß, aber 

wenn Sie sich im Distributionsnetzwerk 

von Microdrones anmelden, stehen Sie in 

Kontakt mit qualifizierten Fachleuten, die 

Sie dabei unterstützen, Ihr Geschäft mit 

integrierten Drohnensystemen effizient 

aufzubauen.

AUF ERFOLG 
AUSGERICHTET 

ABBILDUNG LINKS: UNSER SCHNELL  

WACHSENDES VERTRIEBSNETZ BE-

STEHT AUS NIEDERLASSUNGEN VON 

MICRODRONES, VERTRIEBSBÜROS 

UND VERTRIEBSLEITERSTANDORTEN. 

DIESES UMFANGREICHE NETZWERK 

GEWÄHRLEISTET EINE SCHNELLE 

PROBLEMLÖSUNG UND UNTER-

STÜTZUNG.



LEISTUNGSSTARKE PROGRAMME

MIT UNSERER HILFE ERZÄHLEN SIE IHRE EIGENE GESCHICHTE
Von Anwendungsfällen zu E-Mail-Kampagnen, Blogs bis hin zu Webina-

ren – das Microdrones-Team ist immer bestrebt, die hervorragende Arbeit 

zu präsentieren, die Sie und Ihre Kunden mit integrierten Drohnen leisten. 

Wenn Ihre Kunden gute Arbeit im Außeneinsatz leisten, ist es nicht 

selten, dass wir eine Videocrew schicken, um diese neue Technologie in 

Aktion zu zeigen. Dies bedeutet einen Gewinn für uns, unsere Vertrieb-

spartner und den Endkunden. Alle Beteiligten erhalten aussagekräftige, 

überzeugende Materialien, die sie für ihre eigenen Vertriebs- und Marke-

tingzwecke nutzen können. 

EINE CONTENT-BIBLIOTHEK

Als Microdrones-Vertriebspartner haben 

Sie Zugang zu einer globalen Bibliothek 

mit Videos, Bildmaterial, Anwendungsfäl-

len, Podcasts und mehr; wir teilen unsere 

Inhalte jederzeit mit Vertriebspartnern, 

damit sie ihr neues integriertes Drohnen-

geschäft problemlos bewerben können, 

ohne ihre eigene Zeit oder Ressourcen mit 

der Entwicklung von Inhalten verbringen 

zu müssen.

WELTWEIT LOKALE GENERIERUNG 
VON KUNDENKONTAKTEN DER 
NÄCHSTEN GENERATION

Unsere mehrsprachige Website gene-

riert Nachfrage und weckt Interesse in 

sechs verschiedenen Sprachen: Englisch, 

Deutsch, Französisch, Spanisch, Mandarin 

und Arabisch. 

Unser Team von Marketingexperten ist 

sehr gerne bereit, bei der Generierung von 

Nachfrage in Ihrer Region durch Such-

maschinenmarketing, Durchführung von 

Schulungs-Webinaren und Pflege von Kun-

den-E-Mails zu helfen. Die mit uns zusam-

menarbeitenden Vertriebspartner sind sehr 

froh, die verfügbaren Methoden und das 

schlüsselfertige Verfahren kennenzulernen, 

das ihnen hilft, relevante Kundenkontakte 

für unsere Produkte in ihre Vertriebskanäle 

zu integrieren.

Marketing ist eine treibende Kraft hinter  

jedem neuen Technologieprojekt. Schließen 

Sie sich dem Microdrones-Netzwerk an und 

Sie erschließen sich ein globales Team und ein 

Kraftpaket mit Marketingpotenzial, das sich 

auf Sie und Ihr Unternehmen konzentriert.  

WELTWEIT LOKALE 
VERANSTALTUNGSUNTERSTÜTZUNG

Sie organisieren oder beteiligen sich an einer 

regionalen Veranstaltung? Zählen Sie auf das 

Vertriebsteam von Microdrones, das Sie mit 

Tools, Schulungen und wirkungsvollen Mate-

rialien unterstützt, damit Sie sich bei lokalen 

und regionalen Geodatenveranstaltungen 

profilieren können. 

 

LITERATUR, TEXTILIEN  
UND MERCHANDISE

Von hochwertig gestalteten Katalogen, die 

in sechs verschiedenen Sprachen (Englisch, 

Deutsch, Französisch, Spanisch, Mandarin, 

Arabisch) erhältlich sind, bis hin zu  

Microdrones-Bekleidung, Werbeartikeln und  

Merchandise – unser Team arbeitet mit Ihnen 

zusammen, um Ihnen alles zu bieten, was 

Sie brauchen, um ansprechende Präsenzver-

triebsmöglichkeiten zu realisieren. 

PRAKTISCHE FÖRDER- UND  
ABSCHLUSSTOOLS 

Verwandeln Sie passives Kundeninteresse 

in echten Umsatz. Von der gemeinsamen 

Entwicklung ansprechender Webinare bis 

hin zur Erstellung von Sonderangeboten 

und einfachen Zahlungsplänen – unser Team 

aus kreativen Vertriebs- und Marketingfach-

leuten hilft Ihnen, Geschäftsabschlüsse zu 

erzielen. 



VOLLSTÄNDIG INTEGRIERTE PRODUKTE,  
DIE ECHTE HERAUSFORDERUNGEN BEWÄLTIGEN

Das wichtigste ist, dass Sie, wenn Sie Ihren Kunden Produkte von 

Microdrones anbieten, eine vollständig integrierte Technologie-

lösung anbieten, die dem Kunden hilft, innovativ zu sein, sich von 

Mitbewerbern abzuheben, sicherer und effizienter zu arbeiten 

und Daten auf eine wertsteigende Weise zu erfassen und zu 

nutzen. 

Von der unbemannten Luftbildvermessung über LiDAR bis hin zu  

Interessensbereichskarten haben Sie Zugriff auf eine vollständi-

ge Produktfamilie, die die Anforderungen von Vermessungs-, 

Bau-, Ingenieur- und Geomatikern erfüllt. Ihr Angebot und Ihre 

Beziehung zu diesen Kunden wächst, während ihre Unternehmen 

wachsen. 

Für Interessensbereichskartenergebnisse

mdMAPPER

Für Photogrammmetrieergebnisse

Für Punktwolkenergebnisse

mdLiDAR

P L A N E N  /  F L I E G E N  /  V E R A R B E I T E N  /  D A R S T E L L E N

Intelligente Vertriebspartner verstehen, dass ein 

echter Systemverkauf den Kunden mehr anspricht  

und große Absatzmöglichkeiten schafft. 

 

Hierbei handelt es sich um einen hochwertigen  

System- und Gerätekauf, nicht nur um eine 

Drohne. 

Zusätzlich zum Erstverkauf profitieren erfolgreiche  

Vertriebspartner von neuen, wiederkehrenden 

Umsatzquellen aus dem Software- und Schu-

lungsvertrieb sowie vom Cross-Selling in neue 

und ergänzende Anwendungen von Microdrones. 

Unsere Systeme sind erweiterbar und aufrüstbar.

WERKZEUGE, KEINE SPIELZEUGE. 

EINE KOMPROMISSLOSE 
VERPFLICHTUNG  
ZUR KONSTANTEN 
VERBESSERUNG

Unsere Produkte bei Microdrones 

sind praxisgetestet und -erprobt. Dies 

bedeutet, dass wir laufend  

Rückmeldungen von Kunden einholen 

und diese zur Verbesserung unserer 

Systeme nutzen. Dies alles gehört zur 

Bereitstellung eines hochkarätigen 

Systems, das Hardware, Software, 

Workflow, Schulung und Support 

miteinander verbindet.

mdTECTOR



BEGINNEN SIE NOCH HEUTE MIT DER 
MICRODRONES DISTRIBUTOR TOOLBOX 
Hier registrieren für ein Konto: https://www.microdrones-services.com/en/team/distributor-toolbox/login/


